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1- KURUMUN ADI

2- KURUMUN ADRESI

3. KURUCUNUN ADI

4- PROGRAMIN DAYANAGI
5- PROGRAMANI ADI

6- PROGRAMIN SEVIYES{ -
PROGRAMIN AMACLARI

PROGRAMIN UYGULAMASI
LE ILGILI ACIKLAMALAR

PRGRAMIN SURESI

1. HAFTA

ZERAFET
CRURSY FROGRAMI

: Ozel Asude Zerafet-Cilt Bakim Makyaj-Giizel Konus-

ma-Pazarlama-Halkla Iligkiler Kursu
1738 Sok. No: 31/B Kargiyaka/ZMIR

. Umit MERCANLI

625 Sayili Kanun 3035 Sayil Kanun Ozel Ogretim Ku-
rumlar Yoénetmeligi, zoel Kurslar Tip Yonetmelifi.

¢ 7 . ., Zerafet Kurslan
+ En az Lise mezunlan

Mankenlik ve Zerafet Kurslarinin amaglari, kursiyerle-
re sosyal hayatt olugturan giindelik davramglarin ilmi
olarak incelenip aktarilmasi, estetik goriintii ve davra-
miglarin, uygulamast gereken nezaket kurallari da goze-
tilerek geligtirilmesi, gerektiinde kigilerin bu konuyu
meslek haline doniistiirebilmek igin gerekli formasyona
kavugmalarinin saglanmasi, bu alanda ¢ahgabilecek
yeni mankenlerin yetigtirilmesidir.

1- Zerafet ve Mankenlik Kursu ile ilgili tiim bilgi
tiniteleri uygulamadan 8nce ve uygulama sirasin-
da 8rencilere verilecektir.

2- Zerafet derslerini kapsayan boliim oncelikle igle-
necek, daha sonra mankenlik, kareografi, fotomo-
dellik dersleri yapilacakuir,

3- Konulan uygularken goze, kulaga htap eden arag
ve gereg kullanmaya yer vererek, bilgi ve beceri-
lerini geligtirmeye 6nem verilecektir,

4- Ofretmen bagari saglayabilmek igin planl galig-

. cak, ders Oncesi hazirlik ve aragtirmalanna 8nem
verecek, ders videodan seyredilecek, defile filmle-
ri getirilecektir.

5- Ogretmen, kursiyerlerin konulrt dogru uygulayip
uygulamadigin: siirekli kontrol ederek denetleye-
cektir,

6- Baz1 tatbikat dersleri mahallin diginda verilerek,
kuaférde cit, sa¢ bakimi, makyaj ve gergek defile
salonlarinda podyumda mankenlik ¢aligmalar
yapilacaktir.

6 ay, 192 sat

a) Haftalik siire (Saat olarak) 8 saat

b) Toplam siire (Hafta olarak) 24 hafta

ZERAFET BOLUMU

Zerafet dersleri

a) Duruglar

b) Yiiriiyiis (Kitap ile)

¢) Oturma, Kalkma

d) Otomobile binig ve inig
e) Odaya girig ¢ikig




2. HAFTA

3. HAFTA

5. HAFTA

6. HAFTA

7. HAFTA

8. HAFTA

9. HAFTA
10. HAFTA
11. HAFTA

12. HAFTA

13. HAFTA
14. HAFTA

15. HAFTA.

ZERAFET DERSLERI:

a) Palta, pardesii, eldiven, ¢anta, semsiye, paket ta-
sima

b) Giyim (Renk, desen aksesuar se¢imi moda tatbiki
giyim)

1. Estetik Jimnastik

a) Viicudu yumugatmak

b) K&t durug aliskanliklann diizeltmek

2. Gorgii ve Toplum Bilgileri

a) Tamigma, tamigtirma

b) Selam verme

¢) El sikma ve el 6pme

d) Aynlma

3. Terbiye ve Nezaket

a) Boyun ve bag ¢aligmalari

b) Bacak caligmalar

¢) Sirt durugunu diizelten galigmalar

d) Karin kaslarim galigtirmalar

2. Gorgii ve Toplum Bilgileri

a) Soz ybneltmenin dzellikleri

b) Konugma Sanatt

¢) Telefon konugmalar

1. Makyaj

a) Cilt ve viicut bakim

b) Sag¢ bakim

¢) Mubhtelif yiiz masajlar1

2. Gorgii ve Toplum Bilgileri
Ziyafetler (Resmi yemek ve gaylar, supelor, kliip-
ler, balolar, partiler, restoraniar) da yemek yeme
ve igme sanatl.

1. Makyaj
Tiplerine goére renk ve boyama

1. Gorgii ve Toplum Bilgileri

a) Davetiye, kartvizit, mektup, telgraf bilgileri ver-
mek

b) Hediye paketleme siisti

1. Makyaj
Giindiiz, gece ve defile makyajlart

2. Gorgil ve Toplum bilgileri
Mankenlik Dersleri

a) Miizik egliginde ritmi hissetme

b) Miizik egliginde ritmik yiiriiyiig

a) Ritmik miizikle doniigler ve duruglar

a) Kiyafetlerin podyumda sonus sekilleri

a) Aksesvarlart tanitma

b) Aksesuvar tagima/Semsiye, sapka, kemer, gozliik,
ganta, esarp)

¢) Aksesuar tagima (Miicevher, taki)

a) Podyum trafiji

b) Cikig diizeni, drnekler

Grup ¢alismalarinin belirlenmesi

a) Kulis diizeni ve disiplini

a} Giysilerin ¢ikig sirasina gore gruphndmlmdsx

"""""""
by




16. HAFTA
17. HAFTA

18. HAFTA
19. HAFTA

20. HAFTA
21. HAFTA
22. HAFTA
23, HAFTA

24, HAFTA

DEGERLENDIRME ILE {LGILL
ESASLAR

Program uygulamasinda kullamlacak
ogretim malzemeleri

Diger araglar, kitaplar

KAREOGRAFI BOLUMU

Kareografi Caligmalri

a) Videodan gesitli dfllelcrm izlenip eligtirilerinin
yapilmasi

Kareografi ¢aligmalarina devam

a) Sayih adimlar

b) Déniigler

Diiz adimda ritimli aksamalar

Grup birligi

a) Grup ¢aligmlan (Miizik egliginde)

b) Kareografi degsmeden farkli mekanlarda uygula-
nabilmesi

a) Fotomodellik makyaji

b) Sag bigimleri

¢) Kuafir eglifinde uygulama

a) Mimik ¢aligmlani (Korku, iiziintii, seving, gas-
kinlik) gibi

b} Portre ¢aligmalan ve tanitimi

a) Reklam filmi galigmalan (ig1k, teknik terimler)

a) Toplu uygulama dersleri (salonda ve podyumda
mankenlik ¢aligma)

Modelist ve stilist 6grencilerin hazirladif kreasyon-

larin show niteliginde sunulugu (Farklt mekanda)

Degerlendirme, Ozel Ofretim Kurumlar1 Yénetmeli-
ginin ilgili maddelerine gore yapilacakur,

1. Defter 2. Kalem 3. Silgi
4, Makyaj Malzemesi 5. Mayo
6. Egofman 7. Giysiler

Boy aynsi, podyum iiniteleri, miizik aleti, video, spor

aletleri

- En Yem Gordii Kurallar (Hasan Deniz ™, -

CARp@s ) MUEB. Yaymn Mudurlugu

29.4.1961 tarih ve 660-07521 sayit yazlan ile
tebligler Dergisinin 22.5.1961 tarih ve 1154 sayi-
sinda tavsiye edilmigtir.

- {\ilc v Gorgil Ansiklopedisi (-.

.
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CILT BAKIMI VE MAKYAJ ¥/l o ailail

1. KURUMUN ADI

2- KURUMUN ADRESH

3. KURUCUNUN ADI

4- PROGRAMIN DAYANAGI
5- PROGRAMANI ADI

6- PROGRAMIN SEVIYES!

7- PROGRAMIN AMACLARI

8- PROGRMIN UYGULAMASI
ILE ILGILI ACIKLAMALAR

9- PROGRAMIN SURES!

10- PROGRAM MUHTEVASININ
TAMAMININ TOPLAM KURS
SURESINE GORE HAFTALIK
DAGILIMI

1. HAFTA

: Ozel Asude Zerafet-Cilt Bakimi Makyaj-Giizel Konug-

ma-Pazarlama-Halkla lligkiler Kursu

1738 Sok. No: 31/B Karsiyaka/IZMIR

Umit MERCANLI

625 Sayith Kanun ile Milli Egitim Bakanli'gina bagh
(Ozel Ofretim Kurumlan Yénetmeligi, Ozel Kurslar Tip
Yonetmeligi

: Giizellik Uzmanh§1 Meslek programi (cilt bakimi mak-

yaj)

: Enaz llkokul mezunu yetigkinler igin temel seviyesinde

hazirlanmustir.

1- Cilt tanimi, bakimu ve korunmasina iligkin bilgi, be-
ceri, tavir ve aligkanliklan kazandirmak.

2- Viicut, el, yiiz ve tiim cilt giizell§i ve bakimi konula-
rinda inceleme, aragtirma ve bilimsel diigiinme ve
6grenme yollarini kavratmak.

3- Kursiyerlerin uygulamaya yénelik calisma becerisi-
ni geligtirmek.

4- Kursiyerlerin hayata ve sosyal gevreye itibarini sas-
lamak iging erekli bilgi ve becerilerini vermek.

5- Giizellik igin (cilt, yiiz, viicut bakimt, makyaj) ge-
rekli malzemelerin en iyi gekilde segilmesi igin ye-
terli bilgileri vermek.

6- Bu malzemelerin saklanmasint ve ekonomik sekilde
sarfin1 Gfretmek,

7- Kursiyerlerin yeni meslek edinmelerini ve bdylce ai-
le biitgelerine katkida bulunmalarini saglamakur.

1- Programin % 50 si teorik % 50 si ise uygulamal: ola-
rak tatbik edilecektir.

2- Kursun muhtevasina giren is alanlan tanitilarak
gozlemlere yer verilecektir,

3- Konular uygulamali olarak istenecektir.
a) Haftalik siire 5 saat.
b) Toplam siire haftalik olarak 32 hafta.
5 x 32 = 160 saat.

1- ANATOMU
a) Viicudun bélgelere aynlmasi.
b) Viicudun iginin siniflanmasi,
¢) Hiicre nedir? Hiicrenin yapus:.

2- IS YERI MUHASEBESH
a) Is yeri kurulugu
b) Sermaye, Satinalma.

3- KOZMETIKLE {LGILI FiZIK! BILGILER
a) Kozmetikdeki fizik konusu S
b) Fizik tedavi - o
¢) Kozmetigin tarihi R
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2.HAFTA

3.HAFTA

4, HAFTA

5.HAFTA

1~

2-0

DERMATOLOJ! .
a) Derinin yapisi Vve derinin bezlieri.

ts YER! MUHASEBES!
a) Senetler,ciro. .
b)) Tahsilat,borglar ve kredi.

KOZMETIKLE 1LGILI FIZIKl BILGILER

al Ener ji,yuksek geritimin
wozmetikteki yeri ve tnemi.

b) Dekoratif kozmetik tarihi.

o) Pedikur, tibbi ayak bakimi.

d) Hijyen (Temiz!lik)

ANOTOMI
a) Hucrenin ¢esitleri,kromozomlar.
b) Doku bilimi ve doku bezlerti.

DERMATCOLOJ 1
a) Sag¢glar ve sag¢ dokUlmesi.

13 YERI MUHASEBES!T®
al) GunlUlk kasa,aylik nizam.
b) Vergiler,sigorta pirimleri.

o) Bitango,vadeler.

d) Kar ve ZzZarar.

KOZMETIKLE tLGilt FIZIKL BILGH VE

PRATIK C

a) Galvanik akim: nedir?

b) Yozmetoiojideki yerd nedir. i

c) Gunes 1ginlari,gesitlierdi ve ;deri
ile ilgileri. '

ANATOMI
a) Epiteller,bad dokularl.
b) Kemik ve kas dokusu.

KOZMETDLOJI‘PRATIK VYE TECR! ‘
a) Mikroplarin getirdigi hastaliklar,

cilttteki tahriglerti yaratan
_ mikroptlar. ‘ .
b) Makyal} malzemelerd ve makyaj
turlerd. '
 ANATOMI

a) Sinir dokusu.

DERMATULOJ!'
a) Tirnak. .
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6.HAFTA .

7.HAFTA

8.HAFTA

9.HAFTA

b} Deri fonksiyonlari.

KOZMETOLOJ! PRATIK VE TEOR!
a) Makyal malzemeleri ve makya}l
turlerti.

DERMATOLOJ !

a) Derinin fonksiyonlari.

b) Sert deri.

e) Masirlar ve iltihapl: nasirlar.

KDZMETIKLE ILGILI FIZ1K! BILGILER
2) Sicak ve sogujun vucuda etkileri.

b) Banyo ve hamam tedavisi,

ANATOM!
a) Kemik sistemi(Kemik gegitleri)
b) Eklemler.

KOZMETCLOJ! PRATIK VE TEQORI

a) Guzellik uzmaninin yapmasi gereken
hususlar. ’ .

b} Kozmetik makinalarin:in sgretiimesi,

c) Musteri igin alinacak tedbirler.

DERMATOLOJ I

a) Vucudun 1s1 ayarlaylcis:i clarak
deri. ’

b) Deri rengi.

¢) Avak tabanindaii gatlaklar. .

d) Sigiltler. ;

KOZMETIKLE I1LGILY FIZIKI BILGILER
a) Ozon nedir?
b) Kozmetik alaninda UV 1gsiniari.

KDEMETGLDJIIPRATIK VE TEQOR!
2) Temizlikte enustutu bakiml.
») Musteriyle diolog kurma.

ANATOMI
a) Kas zistemi ve kas hucreleri.
») Kas hareketleri ve kas sagligdl.

KOZMETDLDJI_PRATIK'VE TEOR!
a) Guzellik uzmanlarinin tedavi

edebilecekleri cilt hagtaliklari.
b) Cilt teghisi.




1¢.HAFTA

11.HAFTA

12.HAFTA

13.HAFTA

1_.

DERMATOLOJ!

‘a) Nefes alma ve beslenme.

b) Derideki bazi ek yapilar.

KOZMETIKLE tLGIL! FiZ1K! BILGILER
a) Kozmet:kte 151 lambast.

b) Kozmetikteki makinelerin kullanima.

DERMATOLOJ!
a) Mantar hastaliklar:.
b) Tirnak.

ANATOM! _
a) Sinir sistemi.
b} Santral sinir sistemi.

KOZMETOLOJ! PRATIK VE TEOR!

ay Guzellik uzmanlarinin tedavi
edecekleri cilt hastaliklara.

ANATOMI
a) Omurilik yapisi,beyln ve sinirler.

DERMATOLOJ!

a) Deri folikulu hastaliklar:.
b) TuUmBrler ve gibanlar.

KOZMETOLOJ I PRATIK VE TEORI

"a) Cildin temizligi,ylz masaj:.

b) Kisi cilt tiplerinin ay:riml. i

ANATOM!

a) Omiriligin gtirevi,Onotom - sinir
sistemi.

b) Derinin fizyplojisi,kafatasr yapisi

DERMATOLOJ L
a) Benler. (NevUs)
h) Mikozlar.

AYAK SAGLIGI (TEORI)

_a) Degigik tirnaklar.

b) Tirnak mantarlari.

KOZMETIKLE ILGIL! KIMYASAL BILGILER
a) Krem karisimlar:.
b)Y Havanin kozmetige etkileri.

KOZMETOLOJ! PRAT!K / TEORI

a) Ciltlerin ayirimi,ciltlerin bakim
. . v -f




14.HAFTA

15.HAFTA

16, HAFTA

1~
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ANATOM!

a) Yuz kemikleri,yuz kaslara.

b) Kafa kemikleri,kafatas: tabani,
¢) Disler.

DERMATOLOJ !
a) Alerji.
b} Kortizon.

AYAK SAGLIG! (TEORI)
a) Buyuk ayak, kucuk ayak.
b) Ayak bozukluklari.

KOZMETIKLE ILGIL! KIMYASAL BILG!LER
a) Cildimizi etkileyen asitler..
b) Cilt sabunlari.

KOZMETOLOJ! PRATIK VE TEORI

a) Kozmetikdeki estetik ameliyatlar.
b) Yara izleri nasil! kapatil:ir.

¢) Yasglanan cilt tipleri.

d) Makyaj uzmaninin gtsterisi.

ANATOM!

a) Derinin vyapist ve gtirevieri,deri
gegitleri, ”

h) Doku ve bezler.

DERMATOLGJ!
a) Ayak =agli141 nedir?

AYAK SAGLIG1 (TEORI} :
a) Topuk rahatsizliklari. |

KOZMETOLOJ! PRATIK VE TEOR!

al Kozmetikte yaslanmanin
yavaslatilmast. ‘ :

b} Parfumerinin dekarasyonu.

e) Yuz sekilleri. ;

ANATOM!
m) Yag bezleri,ter bezleri.
b) Gurevlerti.

BITKILER :

a) Kozmetikte kullanilan bitkiler ve

kullanilaimi.

PARFUM
a) Farfumin tarihgesi.

b) ParfuUmun yapiligy.




17, HAFTA

18.HAFTA

19.HAFTA

2@, HAFTA

21.HAFTA

1_
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1-
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KOZMETOLOJ! PRATIK VE TEORT
a) Yaglarin tedavisi.

b) Zayiflama yontemleri.

c) Dekolte masaji.

d) 0je nasil sUrilur.

-

ANATOM!
a) Bobrekler.
b) Bogaltma organlarl.

KOZMETGLOJ! PRATIK VE TEOR!

a) Guneg yaniklarinin tedavisti.
bh) Gunes yaniklarinan uygulamasi:
¢) Kas nasal alinir?

d) Kas sekilleri.

ANATOMI

a) Bogaltim sisteminin galigmacsl.
k) Tirnaklar ve yaplsl.

¢) Tairnagln gﬁrevleri,txrnak koku

¥(ZMETOLOJ! PRATIK VE TEQOR!

a) Ojenin surulme gekilleri.

t) Tirnak torpulenmesi.

¢} El macsaji,gtibek masajl.

dy Makya] malzemelerinin tanitimi.

ANATOMI

a) Tirnak yatagl,tlrnak
deformasycnlarl. :

by K1l Qegitleri,baklm]arl ’

i

korunmasi.

KOZMETOLOJ! PRATIK VE TEORI
a) Vucut bakimi,kafatas: bakimi.

b) Ayak masaji, kol masaji, kafatas:

masajti.
c) Pedikur.

ANATOMI ]

a) Dekolte kaslar.

b) Omuz ve gbgus kaslaril.
e) Cilt diagnozesi. -

d) Beslenme.

ANATOMI .

a) Ayak deformasyonltari.
h) Ayak geklillerti.

&) Bacak kaslari.
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22.HAFTA

23.HAFTA

24 .HAFTA

- P5.HAFTA

1~

1-

1~

1~

d) Parmak defarmasyonlari. .

KGZMETOLOJt! PRATIK VE TEOR!

a)Guzellik uzmaninin bakimla
olabilmesi igin neler gereklidir.

b} Vucut masaji,masaj hareketleri.

¢) Cilt bakimi tathikata.

d}) Kozmetik jimnastikleri.

2) Makyajin tnemleri.

ANATOM!

a) Omurga,Omurga bglumleri.
b) Omurlar ve gtrevieri.

¢) Omur eklem yapilari.

KOZMETOLOJ! PRATIK VE TEORI

a) Musteriyl hazirlamsz.

b) Epilasyon,Depilasyon.

¢) Hamilelerin kozmetik bakimi.
d) Makyajin tatbikata.

e} Deferlendirme.

ANATOM!
a) Kan dolagimi sistemi.
b) Damarlar ve yaprzi,damar gesitleri.
c) MuUsteriye tatbikat.
d) Erkekler nasi! kendilerine bakar.
e) Makya] tatbikat: ve
degerlendirilmesi.

ANATOMI

a) Arterler.

b) Benler.

¢) Kan damarlari,kan transportu.

KOZMETNILLOJ! PRATIK VE TEOR!

a) MUgteriye ve kendine tatbikat.
b) Birbirlerine tatbikat.

c) Jontophereze nedir? Kullanim:.
d) Sans saucis tanitimi. '

e) Ev bakima.

ANATOM!

‘a). Damar hastataiklara.

b)) Benler, ‘ :
¢} Kan hucrelerij;Kan plazmalari.

KOZMETOLOJ! PRATIK VE TEOR!
a) Frimattr makinasinin yararliar:.
b) Musteriye tatbikat
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ZE6.HAFTA

27.HAFTA

2B.HAFTA

29.HAFTA

1~

1_

1~

c) Biolol}lk maskenin dogal bir sekilde
uyguianmasi.

d) Kozmetik makinalarinin tanitimi,

e) Enustutu dekarasyonu.

ANATOM! :
a) Lenf damar:,lenf sistemi.
h) Sindirim sistemi bagirsakiar.

KOZMETOLOJ! PRATI!K VE TEOR!

a) Ampullerin tanitim: ve uygulamas:i.
b) Mugteriye tatbikat.

c) Nasi1l zayiflanir.

d} Elektroadinin kullanimi ve yarariar:

ANATOM!

a) Kimyasgal sindirim.
b) Karbon hidratlar.

c) Kragifer,Pankreas,.

KOZMETOLOJt PRATIK VE TEOR!
a) Kramp tedavisi.

k) Kopzmetikte bale jimnastik.
¢) Mugteriye tathikat.

d} Yogo nedir?

AMATOMI

a) Migde;Migde rahatsizliklar: ve
cildimize etkileri. ‘
b Beyin gesitleri besinlerin

vucuttakl gtrevlieri.
¢) Enfeksivonlar.

KOZMETOLOJ! PRAT!K VE TECR!
a) Musterive tatbikat.

b) Haftalik diet ktUru vyararlara ve

zararlari.
c) Akne cesitleri.
d) Yiuz ve gdz Jimnastigi.

ANATOMI .
a) Vitaminler ve yararlara.
b) Insan pisikolojisi.

KOZMETOLOJ ! PRAT!K VE TEGR!
a) Mugteriye tatbikat.

b) Sterilize nedir 7

c) Gz ve Kas boyasi.
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"~ 3@.HAFTA

31.HAFTA

32.HAFTA

1_

1-

1-

ANATOM! .

a) Goz yapisi.

b) Kulak yapisi.

¢) Burun yapisi.

d). Dil yapis1i.

e} Hepsinin g&revleri.

KOZMETOLOJ! PRATIK VE TEAQRI

a) Musteriye tatbikat,

b) Fazila ° kilolarin “vermig
zararlar ve selllitin teda

ANATOM!
a) Konulfarin  genel tekr
deger}endirilmesi.

KOZMETOLDJ I PRAT!K VE TEOR!
a) Mugteriye tatbikat.
b) Kenularin genel tekrari.

Tum konularin soru - cevan
tekrari.

aldugu
visi,

arl ve

metaduylia
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12-METOD ve TEKNIKLER

13- PROGRAMIN UYGULANMA STNDA KULLA.
NITACAK OGRETIN MALZAMESE

$Programin uygulanigzinda ve derslerin igle~
niginde ihtiyaca gire takrir (anlatma)
soru,cevap,gizlem,inceleme,aragtirma,laba-
ratuvar,iyg deney problem c¢izme ve gosterme
ve.b.metodlar ve teknikler kullanilacaktzr,
Bunlardan gerekirse bir ders iginde birden
fazlasina yer verileceitir,

:1-Kremler,
2-Cil% firgalari ve makinesi
3-Buhar makinesi
4=Ampul makinesi
5-Ayakli mercek
6-T2bbi ayak bakimi makinesi,
T~Sterilize makinegi,
8-Epilasyon mekinesi,
9-Depilaayon makinesi.
10-El alatlerd,
11-Masaj aletleri,
12-§zel kozmetik sedyesi
13-Parflimeri ve makyaj kozmetik malzemeleri,
l4-Soflazer
15=-Vakum zleti
l6-Yiiksek firekans cihaza
17~Elektro zayiflama cihaza
18-Is1 zayiflama cihazi




1- KURUMUN ADI
2- KURUMUN ADRESH

3- KURUCUNUN ADI

4- PROGRAMIN DAYANAGI
5- PROGRAMIN SEVIYESt

6- PROGRAMANI ADI
7- PROGRAMIN AMACLARI

8- PROGRMIN UYGULAMASI
ILE ILGIL! ACIKLAMALAR

GUZEL KONUSMA KURSU
PROGRAMI

: Ozel Asude Zerafet-Cilt Bakimi Makyaj-Gtizel Konug-

ma-Pazarlama-Halkla Iligkiler Kursu
1738 Sok. No: 31/B Karsiyaka/IZMIR

. Umit MERCANLI
: 625 Sayih Kanun ile Milli E§itim Bakanh'§ina bagh

Ozel Ogretim Kurumlan Yoénetmeligi, Ozel Kurslar Tip
Yonetmeligi

;" Enaz llkokul mezund seviyesindeki 6grenciler katilabi-

lir.

: GUZEL KONUSMA (Tiyatro dili, diksiyon Fonetik)
: Milil Egitim Temel Kanunu'ndaki hilkiimler dogrultu-

sunda, Milli ve manevi deferlere sahip, hosgoriilil, yurt
ve diinya meseleleri kargisinda diigiince iiretebilen
elestiri yapabilen vatandaglar yetigtirmektedir.

Milli birlik ve biitiinliigiin vazgegilmez temel unsurlar-
nin baginda gelen Tiirk dilini, 6zelliklerini bozmadan
ve agirihifa kagmadan, edebiyatimizin segkin eserlerini
okutarak dgretmek.

Dilin millet hayatindaki yerini iyice belirterek kokli
kurallar kazanmg bir dilin, egitim ve 6gretimdeki yeri-
ni kavratmak.

Ogrencilere dinlediklerini, okuduklartni, incelik ve de-
rinlikleriyle kavratmak, onlarin duyduklarim gérdiikle-
rini, diiglindiiklerini ve anladiklarin, s6z veya yaz ile
planl: etkili akici ve anlagilabilir bi gekilde ifade etme
kabiliyetlerini gelistirmek. Konugurken, Tiirk¢e'nin im-
lasina, telaffuzuna ve estetik inceliklerine 6zen gosteril-
mesinin gerefi benimsetilerek bunlarin yayginlagtinl-
masin saglamak

Ogrencilere saglam, dengeli, hiir ve sistemli diigiinme
aligkanlifl, aragtirma, tartigma, deferlendirme, yo-
rumlama, sentez ve olugturma giicii kazandirmak.
Konular, yakindan uzaga, basitten karmagiga, bilinen-
den bilinmeyene giden bir metotla iglenir.

Sec¢ilen metinler yoluyla milli kiiltiirimiiz, orf ve adet-
lerimiz ve milli menfaatlerimiz benimsetilir, Imla, nok-
talama ve dil bilgisi kurallarina her zaman her yerde
uyulur.

S6z akimi meydana getiren kelimelerin, kelimeleri
olugturan hecelerin, hecelerin i¢indeki harflerin gozle
goriilebilir nitelikte agik segik olmast.

Séz sOyleyeni anlatmaya ahgtirmak, dinleyeni inandir-
mak ve heyecanlandirmak, dinleyenin hoguna gitmek,
Konugmaya agiklik, gergeklik ve giizellik katmak

: a) Teorik

b) Uygulamal
¢) Aligtirmall, egzersiz

Konulrin igleniginde teorik bilgi uygulamaya ygue- %
lik olara iglenecektir. Ofrencilere ders kitaplriya- — 7" %




9- PROGRAMIN SURESI

10- PROGRAM MUHTEVASININ
TAMAMININ TOPLAM KURS
SURESINE GORE HAFTALIK
DAGILIMI

1. HAFTA
2. HAFTA

3. HAFTA

4, HAFTA

5. HAFTA
6. HAFTA

7. HAFTA

8. HAFTA

9. HAFTA
10. HAFTA
11. HAFTA

12. HAFTA

ninda, yardimc1 kaynaklardan da yararlanarak konu-
lar iglenecektir. '
Ders ile ilgili her tiirlit hazirhk 6nceden yapilip, 6§-
rencilerin derste uygulayabilmesi igin gartlar olugtu-
rulacaktir.

: 96 SAAT (32 Hafta) 1 YIL

Hafta olarak: 3 saat (Haftada okutulan ders)
Toplam siire: 32 Hafta
1. Dnem: 16 Hafta (48 saat) 4 Ay

1 YIL
2. Dénem: 16 Hafta (48 saat) 4 Ay

: Gneel konugma ve yazma.
: Cesitli Yonleri ile dil

a) Dil nedir?

b) Dilin 8nemi ve 6zellikleri.

¢) Dilin millet hayatindaki yeri ve 6nemi.
d) Dl ve kiiltiir miinasebetleri

1 Ses Bilgisi

a) Ses nedir?

b) Ses-Harf lligkisi.

¢) Seslerin meydana gelisi
Seslerin siniflandirilmasi.
a) Unliiler ve dzellikleri.
b) Unsiizler ve dzellikleri

: Seslerin birlesmesi hece yapisi ve kelime
: Afiz organlarinin tanitimi.

a) Bogaz

b) Burun

¢) Disler

d) Dil

¢) Rezonans

: Biitiin harfleri igeren kelime daarcifinin zenginlestiril-

mesi ve aligtirma galigmalari

. Tiirk¢e kelimelerin yapisiyla ilgili ses uyumlan

a) Kalhinlik-incelik uyumu
b) Diiz-Yuvarlak uynmu
¢) Unlii-iinsiiz uyumu.

: Ulama
: Bopumlanma (Artikiilasyon)
i Tekerlemeler, Stylesi ile uygulamalar,

a) Soylesiyi zor kelimelerden olugan tekerlemelerle ga-
ligmalar

b) Sey... Filan, efendim, yani v.b. kelimeler ile eeent...
gibi seslerin ¢ikarilmadan konugma uygulamalari.

: Bogumlanmadaki 4 nitelik

a) Dogruluk ’

b) Berraklik ™

¢) Kudret & 'ﬂ'Iﬁ

d) Hafiflik R )




13. HAFTA

14. HAFTA

15. HAFTA

16. HAFTA

.

17. HAFTA
18. HAFTA
19. HAFTA
20. HAFTA
21. HAFTA

SINAV

: Vurgu (sagdeyi veya prozodi)

a) Sdzciik vurgusu

b) Tiimce vurgusu

c¢) Dize vurgusu

d) Sertlik (Siddet vurgusu)

¢ Vurgu

a) Tiimleme-vurgusu

b) Birlegik s6zciiklerdeki vurgu
¢) Unlem vurgusu

d) Berkitme vurgusu

¢) Ahenk vurgusu

: Vurgu

a) Pekigtirme vurgusu
b) Onem ve derece vurgusu
¢) tanitma ve belirtme vurgusu

+ Vurgu

a) Ek vurgular

b) Ton ve yanlig tonlama
¢) Yersiz duraklamalar
d) Yanlg vurgulamalar

II. DONEM

. Dize vurgusu igin genel §iir ¢aligmasi
. Dize vurgusu igin genel giir galigmalarina devam
: Tabilik

Biikiim ve sOyleyis degisikliklerini incelemek
(Kararhlik, Siiphecilik, Kizginlik ve hiddet)

. Biikiim ve sdyleyis dpigikliklerini incelemek

(Karamsarlik, sefkat, iyimserlik, acili, §akact, inatg1)

: Zat anlamli duygularla ¢aligma.

: a) Yazl; ge¢mis derslerde 6grenilen tiim bilgileri ige-

ren bir imtihan,

b) Sézlii; Eser iizerindeki ¢alisma degerlendirilerek
stzlil notu verilir. (Her 8grenci kendi eserine gore
degerlendirilecek.)

11- DEGERLENDIRME iLE ILGILI ESASLAR:

12- METOD VE TEKNIKLER

Ozel kurslar tip yonetmeliginin ilgili maddelerine gore
ypilir. Kursu bagarn ile bitiren kursiyerlere Bagari Bel-
gesi (Sertifikasi) verilecektir,

Konularin derste dgretilmesine 6zen gosterilecektir.
Kolaydan zora, bilinenden bilinmeyene, ¢dziimleme, tii-
me vanm metot ve tekniklerle bol aligtirmali ve uygu-
lamali konular iglenecektir.

13- PROGRAMIN UYGULAMASINDA KULLANILACAK ARAC VE GERECLER:
ARACLAR a) Tahta, T.V. Kamera, Video, Teyp, Dekor, vs. gibi...

KITAP
Ahligtirmali Diksiyon Sanatt

b) Talim ve Terbiye Kurulu Bagkanlifinca kabul edil-
mig veya tavsiye edilmig kitaplar,

¢) Tebligler Dergisi
YAZARI
Niizhet SENBAY

9/10/1990 Tarih 8306 say. yaz. g “:* # E ;f!f'*

Yaymmlar Dairesi Bas.



PAZARLAMA E''"7U PlotiAnd

I- KURUMUN ADI

2- KURUMUN ADRES{
3- KURUCUNUN ADI
4- PROGRAMIN DAYANAGT

5- PROGRAMANI ADI
6- PROGRAMIN SEVIYESI

7- PROGRAMIN AMACLARI

8- PROGRMIN UYGULAMASI
ILE I.GILI ACIKLAMALAR

9- PROGRAMIN SURESI
a) HAFTALIK SURE
b) TOPLAM SURE

10- PROGRAM MUHTEVASININ
' TAMAMININ TOPLAM KURS
SURESINE GORE HAFTALIK
DAGILIMI
1. HAFTA

Ozel Asude Zerafet-Cilt Bakimi Makyaj-Giizel Konug-
ma-Pazarlama-Halkla Iliskiler Kursu
1738 Sok. No: 31/B Karsiyaka/lZMIR

: Umit MERCANLI

625 Sayilt Kanun ve bu kanunun baz1 maddelerini de-
Bistiren diger kanunlar ve buna bagl yonetmelikler.

: Pazarlama
: Enaz llkokul mezunu yetigkinler igin temel seviyesinde

hazirlanmigur.

1- Cagdag pazarlama yaklgimlarim ve teknolojilerine
Ofretmek.

2- Bu konuda uygulama yapmalrim saglamak.

3- Bu kurstaki 6gretim faaliyetlerini tamamlayan kursi-
yere;, meslek edindirmek ve istihdam imkam yarat-
mak.

Kursiyerlerin bulundugu yénetim kademesine ve ihti-
yaglanina uygun konulardan gerekli segim yapilarak
pragram 16 haftada verilmektedir.

192 Saat

12 Saat

16 Hafta




g
f

1-Pazarlamanin tanima
2-Pazarlama Eylealeri
p-Pazarlama Karmasir kavram:

1. HAFTA

l-Pazarlama Yonetimi o v
2-Pazarlama Y8netimi kavramlar:i :
3~Pazarlamanin ¢evre kosullary ‘
4-Pazarlama sistemleri

(1]

2,HAFTA

1-Pazar kavrami
2-Pazar tirleri L,
3-Hedef pazarin sec¢imi o
4-Pazar bilimleme

m .

b
a

[

L 1]

1-Tiketicilerin satinalma davranigslar:
-Orgiitsel pazarlar ve satinalma davraniglar:

2-Uluslararasi pazarlar

1-Mal kavrami
2~Mallarin ve hizmetlerin siniflanmag:

3-Hal karmasi kavramx

4-Tend mal kavramz

5-Moda

6-Malin Yagam siireci kavram:

7-Yeni mal geligtirme ydntemi. .. .- - -
-Mal koanumlandirma

.. . 8-Yeni mal pazara siirjjldiikten sonra .» ..

. - alinacak karazlar" - * ~

‘ 9-Malin tirli giteliklert

10-8zet-Kaynaklar-Sorular

5./6.Haéra

7/8.HAFTA : 1-Dagitim kanali kavramz

2-4rac1 pazarlama igletmeleri
3-Dagitim kanalinin ¢egitleri
4-Dagitim kanallarinda biitiinlesme
5-Dagitim kanalinda yapilan eylemler
6-Aracilarin ve dagitim kanalinin Snemi -
7-Dagitim kagalinda catigma
8-Dagitim kanalinin seq¢imi
9-Fiziksel dagitim

10-Toptancilik

11-Perakendecilik

9/10.HAFTA : 1-Fiyatin Bnemi
+ 2-Fiyatlandirmada gdzdniinde tutulacak

etkenler _
3-Fiyatlama ydntemlerdi .
4~Fiyat degigiklikleri ve karsi tepkiler
5-Fiyat politikalara
6-Fiyatlama alireci




1- Satiy ¢abalar: kavramy

2- Satig ¢abalarinxn ticleri

3- Satig g¢abalarinin amaci ve satig

,  ¢abasi ydnteminin se¢imi o iy

11, HAFTA

bl 7

1- fletisim kavram:r ve pazarlama

12. HAFTA
: 2- Satig ¢abalari:karmasi

"
il

Kampanya kavraml ..

2- Satzy gabalari, satiglar ve kar
1ligkileri

3- Satig gabalari i¢in yaspilacak
harcamanin saptanmasi

4- Kigisel satig

13. HAFTA

}— Eeklam

14. HAFTA A
| 2— Otek} satag gabalar:

1-Pazarlama plani
2-{irgiitlema

3-Plaman uygulanmasi
4~Kontrol

[ 1]

15, HAFTA

1-Sataislarimizil nasil artirabiliriz
2-Satis sonrasi hizmet

(T

16 HAFTA
LI ’

11. DEGERLENDIRMEZ ILE

1LGILL ESASLAR fizel Furslar Tip ydnetmeliginin 1lgili

maddelerine gdre degerlendirme
yapilacaktar.

e

Caligmada kursiyerlerin aktif olarak
katrliminyl amaglayan modern teknikler
kullanilmaktadir. Konuyla ilgili e.vun:
tartisma, grup ¢alismalari, testler,
6rnek uygulamalar, egzersizler
yapilmakta, video ve kamera, tepegdz,
slayt projektdr gibi cajdas gdrsel
araglardan yararlanilmaktadair.

**

12. HMETOD VE TEXNIILER




13. PROGRAMIN UYGULAMASINDA

KULLANILACAK OGRETIM

HALZEHESI tAragtirma notlarx kullan1imakcad1r.

L

;
a)ANA DERS KITABI VEYA Exonomi Ticarset; Komisyon :
pizisinin apI .

b)VARSA DESTEK DERS
KITABININ VEYA DESTEK

xiTap DizisSININTADI

¢)KULLANILACAK CIHAZLARIN

(VIDEQ_LABRATIAR vb.).. .
ADLARI ' :Video,kamera,tepegdz,slayt projeksi
yon
q)DICER ARAGLAR :Beyaz yaz:i tahtasi,is oyunlar:,

ornek olay ¢aligmalar:

i



HALKLA iLISKILER KURSU PROGRAMI

1- KURUMUN ADI : Ozel Asude Zerafet-Cilt Bakimi Makyaj-Giizel Konus-
: ma-Pazarlama-Halkla ligkiler Kursu

2- KURUMUN ADRESI : 1738 Sok. No: 31/B Kargiyaka/IZMIR

3- KURUCUNUN ADI : Umit MERCANLI

4- PROGRAMIN DAYANAGK : 625 Sayili Kanun ve bu kanunun bz1 maddelerini dgis-"

tiren diger kanunlarla buna bagh yonetmelikler.
5- PROGRAMANI ADI . Halkla fligkiler Kursu
6- PROGRAMIN SEVIYESI : En az lise mezunu bireyler.

7- PROGRAMIN AMACLARI  : [lleride Halkla [Ligkiler dalinda uzman olmayi hedefle-
yenlere meslege girig temel bilgilerini kazandiracak
olan Halkla lligkiler Kursunun amac:

1. Halkla iligkiler firmalarinda/birimlerinde eksikligi
duyulan asiste edebilecek nitelikte

2, Organizasyon afirhikh g¢aligmalarda halkla iligkiler
boliimiinde destek verebilecek nitelikte

3. Hedef kitle ile yiizyiize iligkiler gerektifinde ya da
kamuoyu/piyasa aragtirmaart s6z konusu oldugunda,
bu faaliyetleri birebir yiiriitebilecek nitelikte eleman-
lar yetigtirmektir.

8- PROGRMIN UYGULAMASI

{LE ILGILI ACIKLAMALAR : 1- Prograrmin uygulamasinda gorsel ve egitsel anlatim
teknikleri kullanilacaktir.

2- Arag¢ ve gerecgler yardimiyla uygulamali egitim me-
todlar1 kullanilacaktir, (Tepegdz, projeksiyon maki-
nasi, video kaset, filmler)

3- Programa katilan ancak Ingilizce diizeyi yetersiz
kursiyerlerin Ingilizcelerini geligtirmeleri amaciyla
tiniversitelerin ilgili béliimleri ile igbirligine gidile-
rek; kursa devam eden vya tamamlayan Halkla Ilig-
kiler Uzman aday1, Mesleki Ingilizce egitimine ali-
nacaktir,

Mesleki Ingilizce Progrann, Halkla lligkiler Kur-
su'nun diginda bir paket program olarak kursiyer ta-
rafindan alinacaktir, Gerek gériildgiinde Halkla 1lig-
kiler Kursu ve Mesleki Ingilizce Programi beraber
uygulanabilir. Bu durumda her iki kurs program igin
ayri ayr1 degerlendirmeler yapilacak, ancak Halkla
Hliskiler Kursu ile ilgili degerlendirme esas alinarak
sertifika verilecektir. )

4- Egitim pragraminin geligtirilmesi igin Universiteler,
Meslek Yiksekokullari, Halkla Iligkiler Dernegi,
yerli ve yabanci Halkla Itigkiler Sirketleri ile i§_pﬂin1ij«mﬁ-.‘

gine gidilecektir. Gerektiginde egitim behr‘g%t;k oy
“J. ."/'. :'.‘.

. ‘ rumlarda verilecektir. IS
9- PROGRAMIN SURESI : 120 saat




A.HAFTA ICIUYGULANACAK
PROGRAMLAR:

1. PROGRAM: 4 Hafta
Hafta i¢in hergiin 6 saat devam edecek olan program,
haftada 30 saat olmak tizere toplam 4 haftada 120 saat
olarak uygulanacaktir,
2. PROGRAM: 6 Hafta
Hafta i¢i hergiin 4 saat devam edecek olan program,
haftada 20 saat olmak {izere toplam 6 haftada 120 saat
olarak uygulanacaktir,
3. PROGRAM: 8 Hafta
Hafta i¢in hergiin 3 saat devam edecek olan program,
haftada 15 saat ve toplam 8 haftada 120 saat olarak ta-
mamlanacaktir,

B. HAFTA SONU UYGULANACAK
PROGRAMLAR:

1. PROGRAM: 6 Hafta
Cumartesi ve Pazar giinleri, giinde 10 saat, haftada 20
saat ve toplam 6 haftada 120 saat olarak tamamlanacak-
f1r,
2. PROGRAM: 8 Hafta
Cumartesi ve Pazar giinleri, giinde 8 sat olmak iizere,
haftada 16 saat, en son hafta 4'er saat toplam 8 haftada
120 saat olarak tamamlanacaktir,

PRGRAM MUHTEVASININ TAMAMININ TOPLAM KURS SURESINE GORE
GUNLUK VE HAFTALIK DAGILIMI

A
HAFTA iCI EGITIM PROGRAMLARI

L PRUGKANM

1. HAFTA

Halkla Iligkilerin Temel
Kavrami/Nitelikleri

Halkla lligkiler ¢aligmalarinin
Amacy/Hedef Kitle

Reklam/Propaganda/
Lobicilik ve Halkla lligkiler

Satig Pazarlama ve Halkla




Nigkiler

Halkla Itigkilerde Y&ntemler
ve Araglar

2. HAFTA

Hedef ve Yontem Saptama
Planlama ve Biitge

Uygulama ve Degerlendirme
Fuar/Sergi/Toplanty/Festval
Agilig ve Sponsorluk

Ara Sinav 1
Halkal ligkiler ve Psikoloj

Halkal Iligkiler Sirketlerinin

vapist/Kuarum ici iliskiler

Halkla Iliskiler Sirketlerinde
Yontem ve Organizasyon

~ygmeTtTHve-Preomet-Fptert————

3. HAFTA
Miigteri Cegitleri

Hedefe uygun Halka lliskiler
Planlamasi

Ara Sinav 2
Davramg Jekilleri

Deger Yargilan/Motivasyon
Yiizyiize Iligkiler/Telefonda

Komuynra

4. HAFTA

Dogru konugma prensipleri
- Dig Goriiniig

Dinleme)QOzetleme

Sosyal Yapisi ile Insan

Kigilik Altyapisinm

degerlendirilmesi

Kampanya Tiirleri
Ornek Kampanyalar

Genel Tekrar
Bitirme Sinavi

ot



———2PROGRAM—

1. HAFTA

Halkla ligkilerin Temel
Kavrami/Nitelikleri

Halkla ltigkiler Caligmalarinin
Amaci/Hedef Kitle

Reklam ve Halkla lligkiler

Pronasanda ve Halkla
Tligkiler

Lobicilik ve Halkla Iligkiler

2. HAFTA

Satig Pazarlama ve Halkla
Nigkiler

Halkla Iligkilerde Yontemler
ve Araglar

Hedef ve Yontem Saptama
Planama ve Biitge
Uygulama ve Degerlendirme

Fuar/Sergi/Toplanty/Festival
Aciligve Sponsorluk

3. HAFTA
Ara Smav 1
Halkla lligkiler ve Psikoloji

Halkal Iligkiler Sirketlerinin
yapisi/Kurum igi Iligkiler

Halkal iligkiler Sirketlerinde
Yonetim ve Organizasyon
Yonetici Tipleri

Personel Tipleri
Miigteri Cesitleri




4, HAFTA

Miigteri Cegitleri

Hedefe uygun Halkla {tigkiler
Planlamast

Ara Sinav 2

Davramg sekilleri
Deger Yargilan

Deger Yargtlari/Motivasyon

5. HAFTA

Yiizyiize fligkiler/Telefonda
Konugma

Dogru konugma prensipleri
Dig Goriiniig
Dinleme/Ozetleme

Sosyal Yapist ile Insan

6. HAFTA

Kisilik Altyapisinin
degerlendirilmesi

Kampanya Tiirleri
Kampanya Tiirleri

Kampanya Tiirleri
Ornek Kampanyalar

Ornek Kampanyalar

Genel Tekrar
Bitirme Sinavi

3. PROGRAM

1. HAFTA

Halkla lligkilerin Temel
Kavrmy/Nitelikleri

Halkla Iligkilerin Temel
Kavramy/Nitelikleri

Halkal iligkiler ¢aligmalarimin
Amaci

Hedef Kitle
Reklam ve Halkla Iligkiler




2, HAFTA

Propaganda ve Halkla
Nigkiler

Lobicilik ve Halkla {ligkiler

Satig Pazarlama ve Halkl
fligkiler

Halkla lligkilerde Yontemler

Halkla Iligkilerde Kullanilan
Araglar

3. HAFTA

Hedf ve Yontem Saptama
Planlama ve Biitce
Uygulama ve Degerlendirme

Guar/Sergi/Toplanti/Festival
Acihig ve Sponsorluk

4. HAFTA

Halkla Iligkiler ve Psikoloji

Halkla 1ligkiler Sirketlerinin
yapis1

 Kurum igi iligkiler

Yonetici ve Personel Tipleri

Yonetimve Organizasyon

5. HAFTA

Miisteri gesitleri
Miigteri gegitleri

Hedefe uygun Halkla Higkiler
Planlamasi

Hedefe uygun Halkla ligkiler
Planlamasi

Ara Sinav 2

6. HAFTA

Davranig sekilleri
Deger yargilan
Motivasyon
Yiizyiize iligkiler
Telefonda Konugma




7. HAFTA

Dogru Konugma Prensipleri
Dig Goriiniig
Dinleme/Qzetleme

Sosyal Yapisi ile {nsan

Kisilik Altyapisinin
Degerlendirilmesi

8. HAFTA
Kampanya Tiirleri

Kampanya Tiirleri
Ornek Kampanyalar
Ornek Kampanyalar

Bitirme Sinavi

A
HAFTA SONU PROGRAMLARI

1. PROGRAM

1. HAFTA

Halkla liigkilerin Temel
Kavramy/Nitelikleri

Halkla {ligkiler
¢aligmalarinin Amaci

Hedef Kitle

Reklam/Propaganda
Lobicilik ve Halkla
[ligkiler




2. HAFTA

Satig Pazarlama ve Halkla
ftigkiler

Halkla {ligkilerde
Yoéntemler ve Araglar

Hedef ve YOntern Saptama
Planlama ve Biit¢e

Fuar/Sergi/Toplanti/
Festival/A¢ihig ve Sponsoriuk

3. HAFTA

Ara Smav 1
Halkla iligkiler ve
Psikoloji

Halkla Iligkiler
Sirketlerinde Yonetim ve
Organizasyon

Yonetici ve Personel
Tipleri

4. HAFTA

Miigteri Cegitleri

Hedefe uygun Halkla
Mligkiler Planlamasi

Ara Sinav 2
Davranig Sekilleri

Deger Yargilary/
Motivasyon

5. HAFTA

Yiizyiizer Iligkiler/Dig
goriinilg
Telefonda konugma

Dogr konugma
prensiplan

Dinleme/Ozetleme
Sosyal Yapis ile Insan




6. HAFTA

Kisilik Altyapisinin
degerlendirilmesi

Kampanya Tiirleri
Ornek Kampanyalar
Genel Tekrar
Bitirme Sinavi

2. PROGRAM

1. HAFTA

Halkla {ligkilerin Temel
Kavrami/Nitelikleri

Halkla iligkiler
Sirketlerinin Amaci

Hedef Kitle

2, HAFTA

Reklam/Propaganda
Lobicilik Satig/Pazarlama
ve Halkla Iligkiler

Halkla Higkilerde
kullanilan Yontemler ve
Araglar

3. HAFTA

Hedef ve Yontem Saptama
Planlama ve Biitge

Uygulama ve
Degerlendirme

Fuar/Sergi/Toplant1
Festival/Agilig ve
Sponsorluk




4, HAFTA

Halkla lligkiler ve
Psikoloji

Halkla Iligkiler
Sirketlerinin yapisy/

Yonetim ve Organizasyon

Kurum igi iligkiler

Yénetici ve Personel
Tipleri

5. HAFTA

Miisteri Cesitleri

Hedefe uygun Halkla
Iliskiler Planlamast

Hedefe uygun Halkla
Nigkiler Planlamasi

Ara Sinav 2

6. HAFTA

Davranig Sekilleri
Deger Yargilan
Motivasyon
Yiizyiize Iligkiler

Telefonda Konugma

7. HAFTA

Dogru konugma
prensipleri
Dig Gérlintig

Dinleme/Ozetleme
Sosyal Yapisi ile Insan

Kisilik Altyapisini
degerlendirme

Kampanya Tiirleri




8. HAFTA
Ornek Kampanyalar
Genel Tekrar
Bitirme Sinavi

DEGERLENDIRME ILE
ILGILI ESASLAR : Programun bitiminde verilecek olan Kurs Bitirme Sina-
vina girebilmek i¢in kursiyerin programda asgari % 80
kanlim srgilemesi gerekmektedir. Bu durumdaki kursi-
yerlerin Kurs Bitirme Sinavinda bagar1 géstermesi ha-
linde, kendilerine "Halkla lliskiler Sertifikas1” verile-
cektir.
Ote yandan, katilim asgari % 80 oraninda olmsina kar-
sin Bitirme Sinavinda bagarilt olamayan veya katilim
% 80'den az ancak % 50'den fzla olanlara "Katihm Ser-
tifikas1" Kurum Miidiirliigii tarafindan verilecektir.
Ara Smav ve Kurs Bitirme Simavi 100 (yiiz) tam puan
fizerinden dgerlendirilecektir. Ara Sinav ve Kurs Bitir-
me Simavi notlart egit afirlikll olacakur. Puan agafi-
daki ¢izelgeye gbre 10 (on) iizerinden nota gevrilecek
ve 5 (beg) ve daha yukar not almug olanlar Halkla 1lis-
kiler Sertifikasi'na hak kazanacakur,
. PUAN NOT BASARI
DERECES]
0-4 0 YOK
5-14 1 COK ZAYIF
15-24 2 COK ZAYIF KALIR
25-34 3 ZAYIF
35-44 4 ZAYIF
45-54 5 ORTA
55-64 6 ORTA
65-74 7 1yi
75-84 8 Iyt
85-94 9 PEKIYI]
95-160 10 PEKIYI




Kurs, Mesleki Ingilizce Programu ile beraber diizenlen-
migse; Mesleki Ingilizce Progranm igin ayrica sinav ya-
pilacakuir. Bu sinav ve degerlendirme esaslar; Turizm
ve Havacilik Personeli igin Ozel Amaglt Ingilizce Miif-
redat Programi'nda be]irtildi%i gibi olacaktir. bu durum-
da kursiyere ayrica Mesleki Ingilizce Programu ile ilgili
sertifika verilmeyebilir. Ingilizce puani kendisine, talep
ettii takdirde resmi bir yaz: ile bildirilecektir. Mesleki
Ingilizce notunun Halkla lligkiler Kursu notuna bir et-
kisi olmayacakdir.

Mesleki Ingilizce ve Mesleki Egitim Kurslar, iiniversi-
te ile igbirlifi iginde gergeklegtiriliyorsa; her kurum;
beirtilen degerlendirme esaslarina gore efitimini kendi-
sinin verdigi kurs (Mesleki Ingilizce veya Mesleki Egi-
tim) ile ilgili sertifikalan verecektir.

KURS BOYUNCA OGRENCILERIN FAYDALANABILECEGI

KAYNAKLAR:

1. Cihan Yamakoglu. Begeri Miinasebetler ve Halkla Iligkiler. M.E.B. Yayinlar1.
2. Fatma Yiincil. Beseri Miinasebetler ve Halkla fliskiler. M.E.B. Yayinlarn.
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